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Poprowadze Twoj biznes na szczyt rynkow USA i miedzynarodowych. Moja
ekspertyza gwarantuje przywddztwo w branzy i dominujaca pozycje na rynku,
niezaleznie od obecnej sytuacji Twojej firmy.
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Podsumowanie

Skupiony na wynikach menedzer z ponad 22-letnim doswiadczeniem w przyspieszaniu wzrostu biznesowego i
penetracji rynkow miedzynarodowych. Jako CEO/Dyrektor Zarzadzajacy konsekwentnie dostarczatem wyjatkowy
zwrot z inwestycji (ROIl), zwiekszajac przychody nawet o 300% i udziat w rynku o 30% dla wiodacych firm. Moje
sprawdzone umiejetnosci obejmujg prowadzenie ekspansji na rynkach ukrainskich, europejskich i
potnocnoamerykanskich, osiggajac wzrost sprzedazy o setki procent w wysoce konkurencyjnych srodowiskach.

Jako motywacyijny lider koncentruje sie na tworzeniu wysokowydajnych zespotdw, ktore regularnie przekraczajg
wymagajace cele sprzedazowe. Jestem gotow wykorzysta¢ moje doswiadczenie i przywodztwo, aby
poprowadzi¢ Twdj biznes na szczyt rynkéw USA i miedzynarodowych, zapewniajgc przywodztwo w branzy i
dominujaca pozycje na rynku.

Doswiadczenie zawodowe

Zatozyciel, Prezydent & CEO, TOPUS INC.
Sierpien 2017 - Obecnie

Jako witasciciel ekskluzywnej franczyzy do rejestracji firm i ustug biznesowych w Stanach Zjednoczonych, bytem
odpowiedzialny za opracowanie i skuteczne wdrozenie kompleksowych strategii napedzajgcych globalny wzrost
biznesowy. Te strategie pozwolity mi odzyskac udziat w rynku od konkurentow i przyciggna¢ znaczna liczbe
nowych klientéw z catego Swiata. Aby osiggnac te cele, skutecznie wykorzystywatem zasoby i doswiadczenie
czterech firm zlokalizowanych w USA, Wielkiej Brytanii, Estonii i Ukrainie.

Przeprowadzitem dogtebne badania dotyczace ustug, modeli biznesowych i strategii stosowanych przez
konkurentdw, identyfikujac mozliwosci poprawy mojej oferty. Przedstawiajac potencjalnym klientom
spersonalizowane rozwigzania, ktére tgczyty najlepsze praktyki i najbardziej konkurencyjne zalety w branzy,
stworzytem silng propozycje wartosci, ktora wyrdzniata moje ustugi na rynku.

W TOPUS nasze strategiczne podejscie do zarzadzania biznesem doprowadzito do imponujgcego wzrostu
przychodow o 500% i obnizenia kosztéw o 30%. Nasze zaangazowanie w promowanie otwartej, przejrzystej i
odpowiedzialnej kultury korporacyjnej byto kluczowe w osiagnieciu tych wynikéw. Strategie, ktore opracowalismy
i wdrozyliSmy, nie tylko zwiekszyty wzrost 0 200% w 2022 roku, ale takze pomogty w przeksztatceniu
niedziatajgcych dziatow.

Z nieugietym skupieniem na rozwoju nowego biznesu, moje przywodztwo w TOPUS zaowocowato znaczng,
ekspansjg na rynki miedzynarodowe i nawigzaniem trwatych relacji z klientami. Poprzez przywodztwo na
poziomie kierowniczym i szkolenia pracownikow ustalilismy zaréwno krotko-, jak i dtugoterminowe cele
finansowe i ekspansyjne, kierujgc firme ku stabilnej obecnosci na réoznych rynkach. Te doswiadczenia
podkreslajg moje zaangazowanie w prowadzenie strategicznych inicjatyw i doskonato$¢ organizacyjng w
konkurencyjnych srodowiskach.

Opracowatem i wdrozytem strategie napedzajace globalny wzrost biznesowy.

Osiagnatem wzrost przychodéw o 500%, jednoczesnie redukujgc koszty o 30%.
« Doprowadzitem do wzrostu o 200% w 2022 roku, przeksztatcajac niedziatajgce dziaty.

Ustalitem krétko- i dtugoterminowe cele finansowe i ekspansyjne.

Dyrektor Generalny, SBNEO LLC

Pazdziernik 2012 - Sierpien 2017

« Kierowatem zespotem 16 pracownikéw w firmie zajmujgcej sie wyceng nieruchomosci.
« Generowatem 30% nowych kont kazdego kwartatu, znaczgco przyczyniajgc sie do rocznego wzrostu.
« Utatwiatem rozwoj nowego biznesu poprzez nawigzywanie partnerstw i poprawe istniejgcych relacji.

Dyrektor Oddziatu, NADIYA LLC

Pazdziernik 2009 - Listopad 2011

« Nadzorowatem pomysine otwarcie i uruchomienie oddziatu w Sumach.
» Przeksztatcitem oddziat w najbardziej dochodowy sposréd 15 oddziatéw na Ukrainie.

Dyrektor Finansowy, VNA LLC

Kwiecien 2011 - Listopad 2011

« Zwiekszytem rentownos¢ przedsiebiorstwa o 200%, jednoczesnie zmniejszajac naleznosci o 30%.

Kierownik Sprzedazy, Santexopt LLC

Luty 2009 - Kwiecien 2009

« Zwiekszytem sprzedaz firmy o ponad 300%.

Dyrektor Regionalny, Telesystems of Ukraine (PeopleNET)

Grudzien 2007 - Listopad 2008

« Zarzadzatem projektem "Telesystems of Ukraine" z rewolucyjng siecig telefonii komérkowej 3G i internetu,
promujgc ustugi CDMA2000 1x EV-DO.

« Zarzadzatem pierwszymi instalacjami klientow w Sumach przed otwarciem centrum obstugi klienta.

« Promowatem ustugi internetowe 3G poprzez dealeréw i poddealerow, generujgc 500% rocznego zysku i
otrzymujac nagrode od dyrektora generalnego za moje osiggniecia.

« Wspieratem rozwdj najwiekszej i najszybszej sieci telefonii komorkowej i internetowej na Ukrainie.

Kierownik Krajowy, NETZSCH Mohnopumpen GmbH

Sierpien 2004 - Grudzien 2007

« Petnitem funkcje oficjalnego przedstawiciela operacji ukrainskich niemieckiej firmy zajmujacej sie sprzetem
pompujacym, zwiekszajac sprzedaz o +300%.

« Wspieratem badania rynku, analizy Srodowiskowe, udziat w przetargach, rozw¢j strategii sprzedazy i
wprowadzanie produktéw na rynek w catym kraju.

» Przyczyniatem sie do planowania, budzetowania, zarzgdzania kontami i naleznosciami.

« Wspoétpracowatem z gtéwnymi klientami, w tym Tetra Pak Ukraine, Procter & Gamble Ukraine, Svitoch,
Torchyn Product, Chumak, Sandora, Vitmark, Nestle i Sun InBev.

Edukacja

Magister, Zarzgdzanie Biznesem/Administracja Biznesowa, Ukrainska Akademia Bankowa Narodowego Banku
Ukrainy, Sumy, Ukraina

Wrzesien 2002 - Maj 2008
Trener ICF, Erickson Coaching International - Vancouver, Kanada, Kolumbia Brytyjska. Uczen Marilyn Atkinson.

Wrzesien 2010 - Marzec 2011
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